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1. RESUME

Dans le cadre de ce projet, nous avons realise et
testé en classe:

2 etudes de cas et 2 teaching notes
Visant publication a The Case Center.

2 propositions d'etudes de cas

Visant publication dans

Sustainability Management Textbook
by SAGE Publishing.

1 revue des sources de financements
pour des stages scientifiques

5 videos pedagogiques

2. CONTEXTE

Les etudes de cas pedagogiques sont des outils
pedagogiques visant a développer les competences
de reéesolution de problematiques manageriales,
souvent en appliqguant des modeles theoriques de
management (Mesny, 2013; Mintzberg, 2005).

. Video 1:https://youtu.be/wNInY4TI3iQ

. Video 2: https://youtu.be/5R2-D Vy wk
. Video 3:https://youtu.be/HocoMMHYGiM
. Video 4:https://youtu.be/pdcWwflcjxk

. Video 5:https://youtu.be/CXEW t4gXvs

Les enseignements bases sur l'utilisation d'études de
cas ont des avantages, tels que permettre a la
realitée de la pratique d’entrer en salle de classe,
de favoriser la participation, I'acquisition de savoir-
faire, la motivation et lintérét des é&tudiant.e.s.
Neanmoins, les etudes de cas restent souvent
éloignees de la realite concrete des etudiant.e.s et

centrees sur la relation professeur-etudiant.e.s.

3. BUTS DU TRAVAIL

Le but de ce projet est de mettre:

1. en place des stages scientifigues qui permettent
aux etudiant.e.s de prendre un role actif dans la
co-construction d’etudes des etudes de cas
pedagogiques. La realisation des éetudes de cas
sinscrit dans une déemarche inductive,
experientielle et encadreée.

2. l'accent sur des organisations locales, telles que
la start-up hiLyte base a Microcity a Neuchatel, ou
Cerrejon qui est detenu par la multinationale
suisse Glencore. Cecl permet de tisser des liens
et d'approfondir 'apprentissage.

(D contact.sep@unine.ch

4. RESULTATS | ™=

Case siudy proposal for the Sustainability Management Texthook by SAGE Publishing
Hilyte: Managing Tensions Between Multiple Competing Value Creation Goals

unine
Université de Neuchdatel
Case studv proposal for the Sustainability Manazement Texthook by SAGE Publishing
Managing Stakeholder Consultations: Occidental of Colombia and the I'wa community’s
Right of Free Prior Informed Consent
Teaching Note
hilyte: Funding a Venture Providing Electricity Access (B) ];
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In 2018, the Swiss-based start-up hilLyte was founded by three young entrepreneurs, with the —— 22 pages
. . oy nture and
aim to offer a novel solution for clean, safe, on-demand and affordable electricity to people who : anell
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lack electricity access. hiLyte focuses primarily on sub-Saharan Africa, a region in which 40% = tute of
of the population lives in extreme poverty, but hides enormous potential, since nearly 570 than to
million people lack access to electricity, and the electrification rate is growing only slowly in jips in the
some countries. The company offers electricity access to rural communities through the hil yte
Cube, a portable smart lamp with a high-capacity battery charged through an integrated system
: L : . nd to the
of solar panels. hiLyte’s distribution channel builds on local agents who manage solar kiosks and
in rural villages. People, in turn, can rent the Cube via a mobile money payment system. The rem E' il | inany
start-up began piloting and selling its products in Tanzania in 2018; however, severa I hurdles 13 pages
stood in hiLyte’s way. The entrepreneurs have ambitious plans to exploit the potential of the
hiLyte Cube and further grow the venture, and therefore, they face important decisions.
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Ces cas ont ete testées en classe (p.ex. a I'Université
de Neuchatel, I'Université de Medellin, et Montpellier
Business School) en vue d'une publication a The
Case Center et d'une utilisation durable en classe.
Ceci permet d'economiser des frais d'achat des
licences et d’augmenter la visibilite.
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